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VORSTELLUNG IDEE

. Viele Banken beschaftigen sich gleichzertig mit denselben Themen.

« Aufgrund der enormen Dynamik, Innovation und der generellen Aufgabenfllle stol3en

immer mehr Vertriebsleiter:innen an ihre Grenzen.

« Externe Beratung ist oft sehr kostenintensiv, wenngleich auch wichtig. Hier ware eine

Kostenteilung bei gemeinsamen Projekten bzw. im Rahmen von Beratungen sehr sinnvoll.

- Bei landesweiten ,,Vertriebstagen"” bzw. Seminaren fehlt die Zeit, um Vertriebsthemen mit

der entsprechenden Tiefe zu behandeln.
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KONZEPTMODULE

INDIVIDUELLE WEITERENTWICKLUNG JEDERZEIT MOGLICH

Frahjahrsklausur

| bis 2 permanente Vertreterinnen +
bis zu max. 3 Spezialisten:innen je
nach Themenschwerpunkt pro

Teillnehmerbank

Herbstklausur

| bis 2 permanente Vertreterinnen +
bis zu max. 3 Spezialisten:innen je
nach Themenschwerpunkt pro

Tellnehmerbank

Website/Cloud

Veranstaltungsmanagement,
Wissensplattform, Informations- und
Tauschplattform fir Unterlagen,

Blog, Archiv, etc.

Webinare

2 Gratiswebinare pro Jahr mit
unbegrenzter Teilnehmeranzahl zu

Spezialthemen
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MENTORING -

Kultur

¥

flead '
«n MENTORING
mentor te a m d ] Ingo Meyerbeck ist zertifizierter systemischer Organisationsentwickler und

systemischer Coach — Behandlung aktueller Anliegen im Rahmen der

&

Klausuren.

o successful <71

Bringen Sie |hre Praxisanliegen im Rahmen der Klausuren ein oder

kontaktieren Sie Ingo Meyerbeck auch gerne wahrend des Jahres!







ONLINE-PLATTFORM

AUSZUGE

W

Erfreulicherweise sind neue Mitgliedsbanken unserer Plattform beigetreten. Zur
besseren Ubersicht finden Sie aktuelle Informationen bei Ihrer jeweiligen Gruppe.

Herzlich Willkommen!

GRUPPE 1 GRUPPE 2 GRUPPE 3 GRUPPE 4




ONLINE-PLATTFORM

VERANSTALTUNGSSERVICE

Gruppe 2 - Unsere nichsten Veranstaltungen Agenda Herbst 2026

Agenda Fruhjahr 2026

Tag 1:
Erfahrungsaustausch
Neue Erkenntnisse und Vorhaben

» folgt nach der Frihjahrsklausur

Verkaufstipps fur Praktikerlnnen -
Motivations- und Erfahrungs-
austausch fur Mitarbeiterinnen der
Mitgliedsbanken

Tipps und Highlights

Tag 2:
+ Digitale Bankstelle - Digitaler Vertrieb

* Fragen/Anliegen
* Themen nachste Klausur
* Feedback/Schlussrunde

Frahjahrsklausur Gruppe 2 - Herbstklausur Gruppe 2 -

09.-10.04.2026 17.-18.09.2026
Do., 09. Apr. | Spa Resort Styria Bad ... Do., 17. Sep. | Symposion Hotel Schac...

Mehr Infos Mehr Infos

Vorbereitungsunterlagen

Teilnehmerliste

Fruhjahrsklausur Herbstklausur




ONLINE-PLATTFORM

DOKUMENTENDOWNLOAD/AUSTAUSCH

Projekt regional.digital.uberall

Nr. Tl Dokument Tl Beschreibung T) Quelle Tl Daum Tl Anmerkung !

2 ak ! ap mi Ingo
k_ iomal. digi Meyerbeck

Projekt Assistenz

Nr. Tl Dokument Tl Beschreibung Tl Quelle Tl Daum T! Anmerkung T

Ingo Meyerbeck

Ingo Meyerbeck

Ingo

Ingo Meyerbeck

RB Zirbenland. 0.04.2019 Auferund der neuen Smiart-
m aktuelle Informationen Cornelia Ebner Atz
eingespielt bew. erganzt werden kénnen

Projekt Wohnbau

hnbaw

Prasentationsvorlage Wohnbaukonzept (bankintern)

ge fiir Kunden




ONLINE-PLATTFORM

ARCHIV

ARCHIV

Herzlich Willkommen im Archiv!

In unserem Archiv findest du viele wertvolle Links und Buchtipps.
Selbstverstandlich ist das Braindusting ein besonderes Anliegen unserer Gruppe.
Hast du tolle Tipps und Links fur unsere Gruppe? Wenn ja, dann klicke doch auf
das Button unten und leite deine Tipps gerne an uns weiter, damit wir diese auf
unserer gemeinsamen Plattform allen Gruppenmitgliedern zur Verfugung stellen

kénnen.
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VERHALTENSCODEX

. absolute Offenheit

« Bereitstellung aller Unterlagen mit Urheberrecht im Originalformat

- Wertschatzung

» ehrliches Helfen im Vordergrund

. keine Weitergabe von Unterlagen und Informationen an Dritte ohne
Zustimmung der Urheber

. keine Sektorpolitik

. Taten vor Worten

» Spal3 und Humor




ABLAUF/NUTZEN

. 2 x 2-tagiger Erfahrungsaustausch/Expertenrunde mit anderen Banken

 pro Termin und Bank kénnen 5 Personen teilnehmen

i
HJJHH

o Tellnahmemaglichkert an Klausuren anderer Gruppen

. gemeinsame Entwicklung ausgewahlter Projekte — Kostenersparnis /
mehr Ideen

« Jahresbeitrag € 2.056,-- zzgl. MwSt. — Basis 2026 (exkl. Nachtigung und
Seminarpauschale), fallig jewelils im Januar — Mitgliedschaft fur | Jahr

. Bereitstellung aller Unterlagen Uber unsere Online-Plattform zum
jederzertigen Download und Einsatz

. Vertriebslerter-Blog wahrend des Jahres mit vielen Ideen, Tipps, Links,

Fotos etc.
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